Das Verkaufsbiiro

in Hannover
stellt sich vor ...

Die Auflosung der Gebiets-
leitung Hannover im Jahre
1993 bedeutete auch die
Neuorganisation des Ver-
kauls in dieser Region. In
diesem Fall fand man in der
Firma Kermer einen idealen
Partner, der sich bereits weit
uber Hannover einen guten
Namen gemacht hatte.

Mit Schreibtisch und Telefon
begann diese neue Etappe, der
Bezug eigener Biros im Gebaude
der Firma Kermer folgte wenig
spater. Hier ist nunmehr Stiitz-
punkt und Anlaufstelle von drei
Verkiufern (Alfred Cordes,
Roland Dorge, Michael Woettki),
einem Kundendienstberater
(André Griep) und dem Leiter
des Verkaufsbiiros (Hans Her-
mann Schmidt).

Das zu betreuende Gebiet um-
faBt insgesamt 21 Zulassungskrei-
se und erstreckt sich von Soltau
im Norden bis nach Géttingen
im Siiden sowie Stadthagen im
Westen bis zur Landesgrenze zu
Sachsen-Anhalt im Osten.
Schwerpunkt des Verkaufs ist
jiedoch die Stadt Hannover und

ihre angeschlossenen Kreise in
einem Umfeld von ca. 50 km, denn
vorrangiges Ziel ist die Auslastung
der Werkstatt Kermer. Zur Unter-
stiitzung im Servicebereich kann
man sich auf Partnerbetriebe in
Celle (Fa. FRYE), Herzberg (Fa.
HASSEPASS), Niederorschel (Fa.
SIEBOLD), Sundhausen (Fa.
HAHN) verlassen.

Im vergangenen Jahr wurden in
diesem Territorium ca. 2.900
Fahrzeuge ab 6 Tonnen zugelassen,
davon 21 RENAULT-Fahrzeuge. In
diesem Jahr soll diese Stiickzahl
weit tibertroffen werden,
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